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- Aufbau und Betreuung von Kundenbeziehungen
und Partnerschaften

- Entwicklung, Prasentation und Umsetzung von
Vertriebsstrategien fir neue/bestehende Produkte
sowie von kundenbindenden MafBnahmen

- Konzeptionierung strategischer Markterweiterung

- Identifizierung und Evaluierung zukiinftiger
Kundenanforderungen

- Anteilnahme an Produktentwicklungen und
Vermarktungsstrategien

- Personliche Betreuung von Schliisselkunden aus
Industrie und Mittelstand
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- Fundierte Erfahrung im Key Account Vertrieb
eines ISP-, IT- oder TK-Unternehmens

- Selbstbewusste Personlichkeit mit belegbaren
Vertriebserfolgen, idealerweise im Business
to Business Bereich

- Teamplayer und Teamleader-Eignung mit
Vorbild-Funktion

- Ideenreichtum zur Gewinnung neuer Zielgruppen
und Markte

- Erfahrungen im Projektgeschaft

- Engagement und Einsatzbereitschaft sowie
innovativer I[deengeist

- Kommunikationsfahigkeit und
Verantwortungsbewusstsein

- Présentations- und Abschluf3sicherheit

- Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

lhr direkter Kontakt:

iQom Business Services GmbH
Human Ressources
Mergenthaler Allee 77

65760 Eschborn

( Tel.: +49 (0) 6196 99 89 6-0
(’ E-Mail:  hr@iqom.de
’( www.iQom.de
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Aufgrund unseres nachhaltigen Wachstums suchen wir zum
nachstmaoglichen Zeitpunkt einen

Key Account Manager (m/w)

Kundengewinnung und Bestandskundenbetreuung stehen glei-
chermafen im Fokus des Account Managements. Dieses grenzt
sich durch beispielhaftes Engagement und absolute Verbindlich-
keit, durch Kompetenz und Freundlichkeit vom Marktdurchschnitt
ab und Uberzeugt Kunden nicht nur aufgrund der technischen
Uberlegenheit der Produkte von iQom Business sondern auch
durch den personlichen Einsatz jedes einzelnen Mitarbeiters.

Wenn Sie eine genaue Vorstellung von lhrem zukiinftigen Ar-
beitsplatz haben, lhre individuellen Fertigkeiten und Fahigkeiten
einbringen und auf lange Sicht erfolgreich sein méchten, stehen
Ihnen bei iQom Business die Mdglichkeiten einer interessanten
Entwicklung lhrer beruflichen Laufbahn offen.
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iQom Business zahlt zu den Innovationsfiihrern in den Berei-
chen Daten- und Sprach-Konnektivitat sowie im Segment der
Datacenter und Internet-Sicherheits-Losungen fir Geschafts-
kunden. Mit unseren Europa umspannenden und globalen
Netzwerken und Datacentern liefern wir integrierte Losungen
und Mehrwertdienste an Geschaftskunden in den Bereichen
Industrie, Handel, Finanzwelt, Medien, New Economy und
Behorden sowie an kleine, mittelstandische und grof3e Unter-
nehmen. Die Netzwerke und Datacenter von iQom Business
basieren auf den modernsten Technologien, die am Markt zur
Verfligung stehen: Immer mit dem Fokus auf der individuellen
Losung flr unseren Kunden - hochqualitativ und skalierbar.




