
Key Account Manager (m/w)

Wir suchen Sie!

- Aufbau und Betreuung von Kundenbeziehungen  
  und Partnerschaften

- Entwicklung, Präsentation und Umsetzung von  
  Vertriebsstrategien für neue/bestehende Produkte
   sowie von kundenbindenden Maßnahmen

- Konzeptionierung strategischer Markterweiterung

- Identifizierung und Evaluierung zukünftiger  
   Kundenanforderungen 

- Anteilnahme an Produktentwicklungen und  
   Vermarktungsstrategien

- Persönliche Betreuung von Schlüsselkunden aus 
   Industrie und Mittelstand

iQom Business zählt zu den Innovationsführern in den Berei-
chen Daten- und Sprach-Konnektivität sowie im Segment der 
Datacenter und Internet-Sicherheits-Lösungen für Geschäfts-
kunden. Mit unseren Europa umspannenden und globalen 
Netzwerken und Datacentern liefern wir integrierte Lösungen 
und Mehrwertdienste an Geschäftskunden in den Bereichen 
Industrie, Handel, Finanzwelt, Medien, New Economy und 
Behörden sowie an kleine, mittelständische und große Unter-
nehmen. Die Netzwerke und Datacenter von iQom Business 
basieren auf den modernsten Technologien, die am Markt zur 
Verfügung stehen: Immer mit dem Fokus auf der individuellen 
Lösung für unseren Kunden - hochqualitativ und skalierbar.

Ihr direkter Kontakt:

iQom Business Services GmbH
Human Ressources
Mergenthaler Allee 77
65760 Eschborn
Tel.:  +49 (0) 6196 99 89 6-0
E-Mail:  hr@iqom.de

 www.iQom.de

DIE HERAUSFORDERUNG
Aufgrund unseres nachhaltigen Wachstums suchen wir zum 

nächstmöglichen Zeitpunkt einen

Kundengewinnung und Bestandskundenbetreuung stehen glei-
chermaßen im Fokus des Account Managements. Dieses grenzt 
sich durch beispielhaftes Engagement und absolute Verbindlich-
keit, durch Kompetenz und Freundlichkeit vom Marktdurchschnitt 
ab und überzeugt Kunden nicht nur aufgrund der technischen 
Überlegenheit der Produkte von iQom Business  sondern auch 
durch den persönlichen Einsatz jedes einzelnen Mitarbeiters.
Wenn Sie eine genaue Vorstellung von Ihrem zukünftigen Ar-
beitsplatz haben, Ihre individuellen Fertigkeiten und Fähigkeiten 
einbringen und auf lange Sicht erfolgreich sein möchten, stehen 
Ihnen bei iQom Business die Möglichkeiten einer interessanten 
Entwicklung Ihrer beruflichen Laufbahn offen.

- Fundierte Erfahrung im Key Account Vertrieb 
   eines ISP-, IT- oder TK-Unternehmens 

- Selbstbewusste Persönlichkeit mit belegbaren  
   Vertriebserfolgen, idealerweise im Business
   to Business Bereich

- Teamplayer und Teamleader-Eignung mit
  Vorbild-Funktion

- Ideenreichtum zur Gewinnung neuer Zielgruppen 
   und Märkte

- Erfahrungen im Projektgeschäft

- Engagement und Einsatzbereitschaft sowie  
   innovativer Ideengeist

- Kommunikationsfähigkeit und 
   Verantwortungsbewusstsein

- Präsentations- und Abschlußsicherheit

- Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

IHR PROFIL


